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LE FRANCAIS Pascal Lamy
accédera aujourd’huiala
tétedel'Organisation mon-
diale du commerce apres
en avoir été pendant cinq
ans l'un des principaux
animateurs, en tant que
commissaire européen au
Commerce dans la Com-
mission présidée par Ro-
mano Prodi. Partisan
d’une mondialisation mai-
trisée et non pas «débri-
dée» comme le lui repro-
chent de nombreux socia-
listes... francais, Lamy ap-
parait parfois cassant. Cer-
tains 'ont affublé du sur-
nom d’«Exocet». D’autres
stigmatisent I'ultra-libéra-
lisme qui caractériserait
ses actions, ce dont il se dé-
fend. Ce qui est sir, c’est
que le personnage, qui fut
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aussi un grand commis de
I’Etat dans I’'Hexagone,
s’est toujours montré un
serviteur trés dévoué de la
construction européenne
et qu'il entend prendre sa
nouvelle mission a coeur. A
ses yeux, la négociation
multilatérale initiée a
Doha en 2001 doit débou-
cher sur une situation de
«gagnant-gagnant».m

« Un animal politique »
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ntelligent et brillant. Sur ce
point-la, tous ceux qui ont eu
affaire 4 Pascal Lamy, 58 ans,
sont d’accord. Cet ancien éléve
d’HEC, de Sciences Po et de
PENA, la filiere en or de lélite
frangaise, est tout le contraire
d’un cancre.

Son parcours professionnel,
couronné par cette nomination a
latéte de ’'OMC, est tout aussi im-
pressionnant. Il commence par
I'Inspection générale des finan-
ces, avant la direction du Trésor.
En 1981, victoire de Mitterrand
oblige, ce jeune socialiste devient
directeur adjoint au cabinet du
ministre de 'Economie, Jacques
Delors, avant de passer chez le
Premier ministre Pierre Mauroy.
Delors, nommé a la téte de la
Commission, le récupére et en
fait son directeur de cabinet.

En 1994, il entre au Crédit
Lyonnais, alors public, dont il de-
vient directeur cinq ans apres.
Clesta lui que revientla lourde t4-
che de privatiser la bamgue, frap-
pée par la crise, les affaires. Le

syndicat CGT Pappelle alors le
« para », la « brute ».

En 1999, il est proposé au pos-
te clé de commissaire européen
au Commerce. Le moins qu'on
puisse dire, c’est qu'il n'y passe
pas inapercu. En tant que négocia-
teur unique de I'Union européenne
@ UOMC et pour toutes les négocia-
tions commerciales de UUE, ce so-
cialiste a manifesté une agressivité
néolibérale digne de son prédéces-

«Une agressivité

" néolibérale digne de
son prédécesseur
thatchérien »

seur, le thatchérien Léon Britan,
commente Raul Jennar, intellec-
tuel altermondialiste, chercheur
pour 'Unité de recherche, de for-
mation et d'information sur la glo-
balisation et Oxfam. Clest lui qui
a formulé les positions les plus
avancées pour une mise en ceuvre
de la libéralisation des services
(AGCS). Cest lui qui a tenté d’im-
poser aux 148 pays de 'OMC le
contenu de UAccord multilatéral
sur linvestissement. Son obstina-

tion et son arrogance sont a Uorigi-
ne de Uéchec cuisant subi sur ce dos-
sier par 'UE a Cancun en 2003.
D’autres personnes issues de la
société civile sont plus nuan-
cées : Je lai rencontré dans le ca-
dre de la campagne visant d pro-
mouvoir l'acces des pays du Sud
aux médicaments, explique une
responsable d’'une ONG. Suite a
une visite en Afrique, il s’est dit per-
sonnellement touché par le sujet.
C’est sans doute vrai, mais il est cer-
tain que c’est un animal politique.
Apreés Uéchec du sommet de Seatt-
le, il a crég, a Uéchelon européen, le
« civil society dialogue », un syste-
me de réunions réguliéres avec les
ONG. Certains avaient peur de se
faire piéger : en ce qui nous concer-
ne, nous Uavons trouvé a Uécoute,
clair, animé d’'une réelle vision poli-
tique, soucieux de faire avancer les
choses en dépassant Uaspect pure-
ment technique. Sa bonne volonté
en matiére de médicaments lui ser-
vait dailleurs de «visage hu-
main » lors de négociations sou-
vent trés dures. A de nombreuses
occasions, nous n’étions d’ailleurs
pas d’accord avec lui, nous aurions
voulu qu'il aille plus loin. Mais une
chose est sire : il est trés fort... ®





